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Promosyon Yapiskanl Notlar: Pazarlama ve Etkinlik Ekipleri Not Bloklarini Olgiilebilir
Kampanya Gosterimlerine Nasil Donusturir

Details

Kisa yanit: Promosyon yapiskanli notlar en ¢ok gosterimi fuarlarda, dogrudan posta gonderilerinde
ve musteri karsilama setlerinde kazanir; ¢cinkl her yapragin lzerine yazilir, elden ele geger ve
insanlarin baktigi yere yapistirilir. Gosterim basina maliyeti tahmin etmek icin blok basina teslim
maliyetini, kullanilan yaprak sayisi X yaprak basina gorunttlenme sayisina boltn. Ardindan her
kanalin adedini ayri ayr belirleyin.

Hediyelik Uriin Bitceleri Stant Kapanmadan Once Neden
Bosa Akar

Cogu ekip bir promosyon Urinind stant masasinin ne kadar hizli bosaldigina bakarak degerlendirir. Bu
rakam, Urlnlerin elinizden ne kadar cabuk ciktigini gésterir. Birinin markanizi bir daha gorip
gormedigi hakkinda ise hicbir sey séylemez. Promosyon UrUnleri genellikle kiiglik ve tekrarlayan
partiler halinde satin alinir. PPAI'nin son alici arastirmasina gore siparislerin yaklasik 63 % kadari
$1,001 ile $5,000 arasinda kaliyor, alicilarin yaklasik 73 % kadari ise aylik veya ¢ aylik dizende alim
yapiyor (PPAI PPAI 2024 Tiiketici Arastirmasi™). Her karar kiiclik ve sik oldugu icin hangi kanalin
gercekten ise yaradigini kontrol etmek kimsenin aklina gelmiyor.

Gercek maliyet, butceler kisildiginda ortaya ¢ikiyor. PPAI'nin 2026 takip arastirmasina goére alicilarin
yaklasik 60 % kadari dnce adetleri kisiyor; kisisellestirmeyi kisanlar ise yalnizca yaklasik 11 % kadar
(PPAI Arastirmasi, Ocak 2026). Ekipler, isi fuar bloklarinin mi yoksa karsilama seti bloklarinin mi
yaptigini bilmeden baski adedini kiiglltlyor. Konferans cantasinda acilmadan duran bir blok, bir
musterinin masasinda bir ¢eyrek boyunca yasayan bir blokla ayni maliyete sahip.

Cozum, not bloklarini herhangi bir medya alimi gibi planlamak. Yerlesimi secin, gosterimleri tahmin
edin, gbsterim basina maliyeti hesaplayin; ardindan her kanal icin adet ve zamanlamay! belirleyin. Bu
rehberin geri kalani bu sureci adim adim anlatiyor.
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Promosyon Yapiskanli Notlar Nedir?

Promosyon yapiskanli notlar; Uzerinde marka isareti, iletisim bilgileri veya kampanya mesaji basili,
yeniden konumlandirilabilir yapiskanli not bloklandir. Satiimaz; potansiyel musterilere, musterilere
veya calisanlara Ucretsiz verilir. Cogu hediyelik Grln sergilenir ya da saklanir. Not blogu ise tlketilir.


https://www.ppai.org/wp-content/uploads/2024/07/All-Industries-1.pdf
https://www.ppai.org/media-hub/ppai-research-new-year-new-ish-trends/

Her yaprak bloktan ayrilip monitdr kenarina, dosya klasorliine ya da bir meslektasin masasina gider;
markaniz da onunla birlikte yol alir.

Bu davranis yapiskana baghdir. Spencer Silver'in 3M blinyesinde gelistirdigi akrilik mikrokire
yapiskani, ABD Patenti No. 3,691,140 ile korunuyordu ve National Inventors Hall of Fame tarafindan
"kagitlan bir arada tutacak kadar gUgll, ancak yirtilmadan tekrar ayrilmalarina izin verecek kadar
zayIf" seklinde tanimlandi (National Inventors Hall of Fame™). Patent 1972 yilinda verildi ve cok dnce
sona erdi; Alman Patent ve Marka Ofisi de icadin tarihcesinde bunu belirtiyor (DPMA kilometre tasi
incelemesi™). Yeniden konumlandirilabilir notlar artik bircok matbaanin Grettigi genel bir Griin
kategorisi.

isim ise farkli bir hikaye. Bircok alici "promosyon post it notlari" diye arama yapiyor, ancak Post-it®
tescilli bir 3M markasidir ve 3M bunu titizlikle korur. 2014 yilinda sirket, Kansas'taki bir matbaaya
"Stick-it" adi yizinden Minnesota federal mahkemesinde dava acti; $75,000 in tutarini asan tazminat
ve kalici tedbir karari talep etti (Star Tribune, 2014"'). Brifler, satin alma siparisleri ve etkinlik
tabelalarinda "yapiskanli notlar", "kendinden yapiskanli notlar" ya da "logolu yapiskanli notlar"
ifadelerini kullanin. Marka adini yalnizca tedarikginiz orijinal, lisansh kagida baski yapiyorsa kullanin.

Not bloklari kurumsal alicilar icin de tanidik bir kalemdir. ASI'nin 101-500 calisani olan sirketlere
yonelik son alici arastirmasi, masa ve ofis aksesuarlarini tisort, sapka ve cantalarin yaninda en sik
satin aldiklar kategoriler arasinda gosteriyor (ASI Arastirmasi, 2024"®). Satin alma ekipleri bu Grin{
zaten taniyor. Sizin isiniz, hangi yerlesimin gdsterim kazandirdigini kanitlamak.

Promosyon Yapiskanli Not Kampanyasi Bes Adimda Nasil
Planlanir

Adim 1: Her yerlesimi gosterimi nasil olusturduguna gore eslestirin

Her kanal gosterimi kendi ydntemiyle Uretir; bu ylzden onlari ayri ayri planlayin.


https://www.invent.org/inductees/spencer-silver
https://www.dpma.de/english/our_office/publications/milestones/inventionsthatmadehistory/post-itanniversary/index.html
https://www.dpma.de/english/our_office/publications/milestones/inventionsthatmadehistory/post-itanniversary/index.html
https://www.startribune.com/3m-challenges-company-over-use-of-the-name-stick-it/284939891
https://members.asicentral.com/news/strategy/august-2024/end-buyer-research-companies-with-101-500-employees/

e Fuarlar gUnlik en cok kisiye ulasir, ancak her alici size cok az dikkat ayirir. Blogunuz ayni ¢anta
icindeki onlarca baska urunle yarisir ve bazi bloklar hi¢ paketten cikariimaz.

e Dogrudan posta gonderileri bilinen, adi belli bir kisiye gider ve blogun kullanilacagi masaya
ulasir. Bu hassasiyetin beraberinde posta Ucreti, ambalaj ve liste maliyetleri gelir.

e Musteri ve calisan karsilama setleri en az kisiye ulasir. Ancak bilincli sekilde acilirlar ve alici
sizinle aktif bir calisma iliskisi icindedir; bu yUzden blok ginler degil haftalar boyunca kullaniima
egilimindedir.

Blogu kimin aldigi, nereye gittigi kadar 6nemlidir. Tasarimcilar ve ajans ekipleri en yogun yapiskanli
not kullanicilar arasindadir. Monocle ayrica Boston'da yesil, sari, pembe ve mavi notlar kullanarak
ortak yasam toplulugundaki yaklasik 30 hanenin bir tasarim lGzerinde anlasmasina yardim eden bir
mimarlik ofisini haber yapti (Monocle, 2024™). Atélye agirlikli mUsteriler icin birkac renkten olusan bir
blok seti, 1 renkteki bir bloktan daha cok kullanilir. Kusak da énemlidir. ASI'nin 2025 son alici verileri,
Baby Boomer alicilarin 80 % Uzerindeki bir payinin ABD'de Uretilmis olmayi 6nemli buldugunu, Z
kusadi alicilarda ise bu payin 60 % altinda kaldigini gdsterdi (Print+Promo Marketing, 2025"™). Posta
listeniz kidemli karar vericilere kayiyorsa bunu hesaba katin.

Adim 2: Blok basina gosterimi tahmin edin

Gosterim, bir kisinin markanizi bir kez gérmesidir. Bir not blogu iki yolla gésterim Uretir. Kullanilan her
yapragi yazan kisi, yapragin birakildigi kisi ve yapistigi yizeyin yanindan gecen herkes gorir. Blogun
kendisi de biri masaya her goz attiginda gorilur. Uygulanabilir bir planlama formuli soyle:

Blok basina gésterim = (kullanilan yaprak sayisi X yaprak basina géruntilenme) + (masada kalinan
gun sayisi X gunlik bakis sayisi)

Varsayimlara dayali 6rnek bir hesap soyle; bunlari kendi gézlemlerinizle degistirin. 50 yaprakh bir blok
alin. Alicinin 40 yaprak kullandigini ve her yapragin 4 kez gorildiguni varsayin; bu 160 gosterim
eder. Buna masada gecen 20 is gunu ve ginde 2 bakis ekleyin; bu da ek olarak 40 eder. Toplam, blok
basina yaklasik 200 gbésterimdir. Buradaki her girdi bir degiskendir. Yeniden siparis verileri, takip
goérusmeleri ve karsilama setiyle ¢alisilan musterilerle yapilacak kisa anketler rakamlarinizi zamanla
iyilestirecektir.

Adim 3: Gosterimleri gosterim basina maliyete cevirin

Blok basina teslim maliyetini blok basina gosterim sayisina boltun. Teslim maliyeti; baskiya ek olarak
nakliye, set hazirlama, stant sevkiyati veya posta Ucretini ve her tarli ambalaji icerir. Blok basina 200
gosterimle, bin gosterim basina maliyet (CPM), blok basina teslim maliyeti x 5 eder. Her bir dolarhk
teslim maliyeti bes dolarlik CPM'e donusur. Bu, fiyat listesi beklemeden bloklar Gcretli medyayla
karsilastirmanizi saglar.

Bu hesabi en ¢ok kullanim orani belirler. Fuardaki bloklarin yarisinin hi¢ paketten ¢ikariimadigini
varsayin. Dagitilan blok basina etkin gosterim 100 degerine diser ve CPM, teslim maliyeti x 10 olacak
sekilde ikiye katlanir. Neredeyse her blok kullaniliyorsa, posta Ucreti yuksek bir gonderi daha ucuz bir
stant hediyesinden yine de daha iyi sonuc verebilir. Ayni PPAI 2026 arastirmasi, alicilarin promosyon
drtnlerini esas olarak dayaniklilhk (70,4 %), tasarim (65,2 %) ve malzeme (58 %) acisindan
degerlendirdigini ortaya koydu. Bunlar, bir blogun kullanilip kullanilmayacagini belirleyen faktérlerin
ta kendisi. Bazi markali bloklarin tesliminden kisa slire sonra neden kullaniimaz hale geldigini gérmek
icin hata analizine baskili not blogu sayfamizdan g6z atin. Burada tekrarlamayacagiz.



https://monocle.com/business/post-its/
https://printandpromomarketing.com/article/explore-asi-researchs-full-set-of-2025-end-buyer-data/
https://tr.zigpac.com/custom-stickers/custom-printed-sticky-note-pads.html

Adim 4: Adetleri kanal kanal planlayin

Her kanalin adedini kendi basina hesaplayin. Tek bir kampanya toplami, bir yerde fazla, baska bir
yerde eksik siparis vermeye ¢ok agiktir.

 Fuarlar: toplam ziyaretci sayisindan degil, hedeflediginiz gérisme veya rozet tarama
sayisindan yola ¢ikin. Bunu kisi basina dusen blok sayisiyla carpin. Siradan ziyaretcilere bir blok
verin, nitelikli potansiyel musteriler icin ekstra ayirin. Ardindan ek fuar gunleri icin yedek
ekleyin.

* Posta gonderileri: liste bly(kl(igini génderi basina diisen blok sayisiyla carpin. ic kontroller
icin kontrol numuneleri ve yeniden gonderimler icin yedek ekleyin. Génderi basina blok sayisini
kesinlestirmeden dnce paket kalinligini ve agirhgini kargo firmanizla kontrol edin; ¢iinki posta
ucreti bir Ust tarifeye sicrayabilir.

o Karsilama setleri: ¢ aylik donemde beklenen yeni musteri veya calisan sayisini set basina
disen blok sayisiyla carpin. Setlerin hicbir zaman bloksuz gonderilmemesi icin bir yeniden
siparis noktasi belirleyin. Alicilarin cogu zaten bu donglide satin aldigi icin ¢cogu sirkete G¢ ayhk
yeniden siparis plani uyar.

Sonra kanallari Adim 3 bélimunde hesapladiginiz CPM'e goére siralayin. Yil ortasinda butge kisilirsa
once CPM'i en yuksek kanalin adetlerini azaltin. Alicilar butge kisildiginda zaten adetleri azaltma
egilimindedir; bu yontemle kesinti performans verisine dayanir. Ozel yapiskanli notlar icin toplu
fiyatlandirmayi karsilastiriyorsaniz, tek bir baskida birlestirebileceginiz her toplam icin kademeli fiyat
isteyin; ornegin fuar ile posta adetlerinin toplami. Ortak tasarim dosyasi ve ortak ebat genellikle tek
baskiyi Gg ayri baskidan daha ucuz hale getirir. Fiyatlandirma spesifikasyonunuza baghdir; bu ytzden
kanal adetlerinizle teklif isteyin. Tek bir rakam varsaymayin.

Adim 5: Uretimi, dagitimi ve dl¢iimii planlayin

Her teslim alma tarihinden geriye dogru planlama yapin. Tasarim dosyasinin dondurulmasi, prova
onayl, Uretim, nakliye, set hazirlama ve ardindan bir tampon icin stre birakin. Tedarikcinin Gretim ve
nakliye slrelerini yazili olarak alin. Etkinlikler icin sevkiyati bolmeyi disinun: bir parti dogrudan



mekana veya fuarin nakliye firmasina gider, kalani posta gonderileri ve setler icin ofisinize gelir. Bir
sevkiyat gecikirse diger kanallarin yine de stoku olur. Onemli bilgileri yapiskan seridin disinda tutmak
ve yazl icin bosluk birakmak gibi tasarim kurallari sitemizdeki 6zel yapiskanh notlar sayfasinda ele
aliniyor.

Her kanala kendi takip 6gesini verin: benzersiz bir kisa URL, bir teklif kodu veya blok basliginda bir QR
kod. Boylece analitik verilerinizde hangi yerlesimin ziyaret getirdigini gorebilirsiniz. Kampanya
surdirdlebilirligi 6ne cikariyorsa iddialari dikkatle ifade edin. FSC'nin promosyon lisansi sahiplerine
yonelik rehberi, tek basina "FSC sertifikali Grin" ifadesinin "belirginlikten yoksun oldugu icin yluksek
duzeyde risk tasidigi" konusunda uyariyor. Onayh iddialar FSC ticari markasini, bir lisans kodunu ve
gbzetim zinciri sertifikasina sahip bir tedarikciyi gerektirir (FSC promosyon lisansi rehberi™). Ambalaj
da hikayenin bir parcasi. UPM, 2025 yilinda notlarini 30 um kalinhgindaki OPP filmden seffaf bir kagit
sarglya gecirdi ve bunun yaklasik 15-20 % daha az emisyon Urettigini belirtiyor (Packaging Strategies,
2025"%). Posta génderinizde her blok plastige sariliysa bu, yesil mesaji zayiflatir.

Fuar, Posta Gonderisi ve Karsilama Seti: Hangi Kanal En Cok
Gosterim Saglar?

Asagidaki tablo dort yaygin yerlesimi karsilastiriyor. Her kanal icin Adim 2 form{linlzdeki kullanim
orani ve yaprak basina goruntilenme varsayimlarini belirlemek icin kullanin.

S . - Blogun
Kanal Blogu kim . Basllf:a . G°Ste.""“ disindaki  Nasil olgulur En uygun
alir israf riski ne belirler . kullanim
maliyetler
Genis kitle, Stant
kismen Gantalarda o nakliyesi, , Yeni bir
BT acllmadan Dagitilan Standa 6zel kisa | .
Fuar standi nitelikli depolama, kitlede
kalan adet URL veya kod
olmayan bloklar personel farkindalik

ziyaretciler zamani


https://tr.zigpac.com/custom-stickers/custom-printed-sticky-note-pads.html
https://se.fsc.org/sites/default/files/2026-06/FSC%20Trademark%20Use%20Guide%20for%20Promotional%20Licence%20Holders%20summary.pdf
https://www.packagingstrategies.com/articles/106063-onefive-and-upm-partner-to-develop-paper-based-packaging-for-sticky-notes
https://www.packagingstrategies.com/articles/106063-onefive-and-upm-partner-to-develop-paper-based-packaging-for-sticky-notes

Blogun

Kanal  Blogukim - Bashca = Gosterimi ;. . 1i  Nagil slcalar £ UY9UR
alir israf riski ne belirler . kullanim
maliyetler
Dodrudan Dogrulanmis Yanlis Posta Ucreti, Gonderiye 6zel Hesap odakli
9 bir listedeki adres, g6z Kullanildigi  zarf veya kod veya erisim,
posta di belli di edil lagir kutu, liste  kisisellestirilmi id
onderisi 29! bell ardi edilen  masaya ulasir kutu, liste isisellestirilmis  yeniden
9 kisiler gonderi maliyeti URL etkinlestirme
Calisma
Yeni . iliskisi Set kutusu, , N .
Karsilama  musteriler D.U.5Uk.’ set boyunca diger Yeniden siparis Musteriyi elde
. bilincli C 2 orani, takip tutma ve
seti veya haftalarca icerikler, . .
olarak acilir > . . anketi tavsiye
calisanlar gunluk montaj
kullanim
Resepsiyon Stk temas
PSIYON vy, ylze Alinip bir noktalarinda Yeniden , , Yerel ve
masasl ve P . Ziyarete Ozel .
gorusulen daha yeniden doldurma hizmet
satis . - kod . .
. . mevcut kisiler kullanilmaz doldurulan slresi isletmeleri
ziyaretleri bloklar

Fuarlar genellikle toplam erisimde 6ne gecer. Karsilama setleri ise cogunlukla gosterim basina
maliyette kazanir; ¢clinkl neredeyse her blok kullanilir ve alicinin iletisim bilgilerinizi yakinda tutmak
icin bir nedeni vardir. Posta gonderileri ikisinin arasinda kalir ve sonucu biyuk 6lcide posta Ucreti
belirler. Sektor segmenti de tabloyu degistirir. ASI'nin 2026 Sektérin Durumu raporu, saghk
hizmetlerini hizla ylkselen bir alici segmenti olarak 6ne cikariyor (ASI, 2026™). Klinik ve idari

ortamlarda notlar glin boyu dosyalari isaretlemek igin kullanilir; bu da karsilama ve satis ziyareti
bloklarinda yaprak basina gérintilenmeyi artirir.

Sik Sorulan Sorular

SSS: Fuara kac adet promosyon yapiskanli not gotiirmeliyim?


https://members.asicentral.com/news/press/press-releases/august-2026/2026-state-of-the-industry-healthcare-surges-t-shirts-stay-no-1-as-promo-market-shifts-create-new-opportunities/

Toplam ziyaretci sayisindan degil, hedeflediginiz stant goriismesi veya rozet tarama sayisindan yola
¢ikin. Bunu kisi basina dusen blok sayisiyla carpin: siradan ziyaretgilere bir, nitelikli potansiyel
musterilere daha fazla. Ek fuar gUnleri icin yedek ekleyin. Baskinin geri kalanini timuyle mekana
gondermek yerine takip gonderileri icin ofiste tutun.

SSS: Logolu yapiskanl notlar icin gosterim basina maliyeti nasil hesaplarim?

Blok basina teslim maliyetini (baski, nakliye, set hazirlama, posta Ucreti) blok basina tahmini gésterim
sayisina bolin. Gosterimi, kullanilan yaprak sayisi X yaprak basina gérintilenme ile blogun kullanim
omrU boyunca masaya atilan bakiglarin toplami olarak tahmin edin. Blok basina 200 gdsterim
varsayarsaniz CPM, blok basina teslim maliyeti x 5 eder. Gosterim sayisini, kullaniimayacagini
distindigunlz bloklarin payi kadar disdrun.

SSS: Hediyeme "promosyon Post-it notlar1” diyebilir miyim?

Yalnizca tedarikginiz orijinal, lisansl Post-it® kagidina baski yapiyorsa. Post-it®, tescilli bir 3M
markasidir ve 3M benzer isimler ylziinden mahkemeye gitmistir. Aksi halde brifler, tabelalar ve (rin
listelerinde "yapiskanl notlar" ya da "kendinden yapiskanli notlar" ifadesini kullanin.

SSS: Gosterim basina maliyet genellikle hangi kanalda en dusik olur?

Cogu zaman karsilama setleri ve satis ziyaretlerinde birakilan bloklar; ¢link( aktif bir iliski sirasinda
neredeyse her blok kullanilir. Fuarlar en genis erisimi saglar ancak acilmayan cantalarda blok
kaybeder. Posta gonderileri blyuk 6lclide posta Ucretine baghdir. Her kanali kendi koduyla takip edin
ve bir sonraki siparisinizden énce sonugclari karsilastirin.

SSS: Bir etkinlik icin ne kadar onceden siparis vermeliyim?

Teslim alma tarihinden geriye dogru planlayin. Tasarim dosyasinin dondurulmasi, prova onayi, Uretim,
nakliye ve set hazirlama icin siire ayirin, ardindan bir tampon ekleyin. Uretim ve nakliye siireleri
spesifikasyona ve tedarikciye gore degisir; bu yluzden teklif isterken bunlari yazil olarak alin. Teslimati
mekan ile ofisiniz arasinda bdlmek, tek bir sevkiyatin gecikme riskini azaltir.

SSS: Not bloklarimi FSC sertifikali veya cevre dostu olarak pazarlayabilir miyim?

Yalnizca belgeyle. FSC; ticari marka, bir lisans kodu ve gozetim zinciri sertifikali tedarik sarti kosar ve
yalin bir "FSC sertifikali Grin" ifadesinin yuksek riskli oldugu konusunda uyarir. Kanitlayamayacaginiz
srece "yesil" gibi belirsiz sézcuklerden kacinin. Ambalajinizi da kontrol edin; ¢tinkl plastik sargi
surdurulebilirlik mesajini zayiflatabilir.

Onemli Cikarimlar

e Promosyon uriini alimi kiiciik ve sik oldugundan kanal performansi nadiren gozden
gecirilir. — son alicilarin 73 % kadar aylik veya ¢ aylik duzende satin aliyor (Kaynak)

« Biutceler kisildiginda alicilar kisisellestirmeyi degil adetleri kisiyor; bu ylizden
kisintidan 6nce kanallari CPM'e gore siralayin. — 60 % adetleri kisarken, kisisellestirmeyi
kisanlarin orani 11 % (Kaynak)

e Gosterim basina maliyette belirleyici olan kullanim oranidir; bloklarin yarisi
kullanilmazsa CPM ikiye katlanir. — alicilar dayanikliligi 70,4 % ile en énemli deger faktorl
olarak goruyor (Kaynak)

¢ Yeniden konumlandirilabilir yapiskanin patent siiresi coktan doldu, ancak Post-it®


https://www.ppai.org/wp-content/uploads/2024/07/All-Industries-1.pdf
https://www.ppai.org/media-hub/ppai-research-new-year-new-ish-trends/
https://www.ppai.org/media-hub/ppai-research-new-year-new-ish-trends/

adi korunan bir ticari markadir. — ABD Patenti No. 3,691,140, 1972 yilinda verildi (Kaynak)

* Hedef kitlenin yasi, bir blogu degerli kilan seyi degistirir; 6zellikle kidemli alicilara

giden posta gonderilerinde. — Boomer alicilarin 80 % Uzerindeki payi, Z kusaginda ise 60 %
altindaki pay ABD'de Uretilmis olmaya deger veriyor (Kaynak)

¢ Hediyelik urunlerdeki surdurulebilirlik iddialar: belirli ve lisansh bir ifade gerektirir.

— FSC iddialari bir ticari marka, bir lisans kodu ve gézetim zinciri kapsaminda tedarik gerektirir
(Kaynak)

Sonuc

Promosyon yapiskanli notlar kullanildiklari icin ise yarar. Her yaprak markanizi yeni bir ylzeye ve yeni
bir g0z ciftine tasir. Onlardan en iyi sekilde yararlanmak icin her yerlesimi ayri planlayin. Blok basina
gbsterimi tahmin edin, teslim maliyetini CPM'e gevirin, adetleri kanala gére belirleyin ve her birini
kendi koduyla takip edin. Bu rakamlara sahip oldugunuzda adet kararlari, stant masasinin ne kadar
hizli bosaldigina dair bir tahmine degil, sonuclariniza dayanir.

Kanal adetleriniz hazir oldugunda bunlari tasarim dosyanizla birlikte gonderin ve baskili 6zel
yapiskanli notlar icin teklif alin. Her birlesik baski boyutu icin kademeli fiyat isteyin; bdylece hangi
birlestirmenin gdsterim basina maliyetinizi distrdigind goérebilirsiniz.

Dipnotlar

10.

PPAI Arastirmasi, Son Alicilari Anlamak: 2024 Tiiketici Arastirmasi.
https://www.ppai.org/wp-content/uploads/2024/07/All-Industries-1.pdf €

PPAI, PPAI ArastlrmaSI Yen/ Yil, Yeni Sayllabllecek Trendler, 7 Ocak 2026.

Natlonal Inventors Hall of Fame, Spencer Silver (2010 y|I|nda onur I|stesme kabul edildi).
https://www.invent.org/inductees/spencer-silver ¢

Alman Patent ve Marka Ofisi (DPMA), Tarihe gecen icatlar: Post-it yildonimdu.
https://www.dpma.de/english/our_office/publications/milestones/inventionsthatmadehistory/post
-itanniversary/index.html

David Phelps, 3M "Stick-it" adinin kullanimi nedeniyle bir sirkete itiraz ediyor, Star Tribune, 6
Aralik 2014.
https://www.startribune.com/3m-challenges-company-over-use-of-the-name-stick-it/284939891
©

ASI Arastirmasi, Son Alici Arastirmasi: 101-500 Calisani Olan Sirketler, Agustos 2024.
https://members.asicentral.com/news/strategy/august-2024/end-buyer-research-companies-wit
h-101-500-employees/ €

Monocle, Yapisip kalmak: Post-it calisma bicimimizi nasil degistirdi, 22 Kasim 2024.

https://monocle.com/business/post-its/ €

. Print+Promo Marketing, ASI Arastirmasi'nin Eksiksiz 2025 Son Alici Verilerini Kesfedin, 24

Haziran 2025

ta/ e

Forest Stewardship Council, Promosyon Lisansi Sahipleri icin FSC Ticari Marka Kullanim Rehberi
(6zet), 2026.
https://se.fsc.org/sites/default/files/2026-06/FSC%20Trademark%20Use%20Guide%20for%20Pro
motional%20Licence%20Holders%20summary.pdf ¢

Packaging Strategies, one.five ve UPM, Yapiskanli Notlar icin Kagit Bazli Ambalaj Gelistirmek
Uzere Ortaklik Kuruyor, 29 Ekim 2025.
https://www.packagingstrategies.com/articles/106063-onefive-and-upm-partner-to-develop-pa



https://www.invent.org/inductees/spencer-silver
https://printandpromomarketing.com/article/explore-asi-researchs-full-set-of-2025-end-buyer-data/
https://se.fsc.org/sites/default/files/2026-06/FSC%20Trademark%20Use%20Guide%20for%20Promotional%20Licence%20Holders%20summary.pdf
https://tr.zigpac.com/custom-stickers/custom-printed-sticky-note-pads.html
https://tr.zigpac.com/custom-stickers/custom-printed-sticky-note-pads.html
https://www.ppai.org/wp-content/uploads/2024/07/All-Industries-1.pdf
https://www.ppai.org/media-hub/ppai-research-new-year-new-ish-trends/
https://www.invent.org/inductees/spencer-silver
https://www.dpma.de/english/our_office/publications/milestones/inventionsthatmadehistory/post-itanniversary/index.html
https://www.dpma.de/english/our_office/publications/milestones/inventionsthatmadehistory/post-itanniversary/index.html
https://www.startribune.com/3m-challenges-company-over-use-of-the-name-stick-it/284939891
https://members.asicentral.com/news/strategy/august-2024/end-buyer-research-companies-with-101-500-employees/
https://members.asicentral.com/news/strategy/august-2024/end-buyer-research-companies-with-101-500-employees/
https://monocle.com/business/post-its/
https://printandpromomarketing.com/article/explore-asi-researchs-full-set-of-2025-end-buyer-data/
https://printandpromomarketing.com/article/explore-asi-researchs-full-set-of-2025-end-buyer-data/
https://se.fsc.org/sites/default/files/2026-06/FSC%20Trademark%20Use%20Guide%20for%20Promotional%20Licence%20Holders%20summary.pdf
https://se.fsc.org/sites/default/files/2026-06/FSC%20Trademark%20Use%20Guide%20for%20Promotional%20Licence%20Holders%20summary.pdf
https://www.packagingstrategies.com/articles/106063-onefive-and-upm-partner-to-develop-paper-based-packaging-for-sticky-notes

er-based-packaging-for-sticky-notes ¢
11. ASI, 2026 Sektérin Durumu: Saglk Hizmetleri Yikseliyor, Promosyon Pazarindaki Degisimler
Yeni F/rsatlar Yarat/rken Tisortler 1 Numarada Kaliyor, AQustos 2026.

try- healthcare -surges-t- shlrts stay-no-1-as-promo-market-shifts-create-new-opportunities/ «

Ekim 21, 2026


https://www.packagingstrategies.com/articles/106063-onefive-and-upm-partner-to-develop-paper-based-packaging-for-sticky-notes
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